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MARKETING IN PROVINCIA DI PISTOIA
Oggi cambia il modo di vendere

E questo il problema vitale di ogni tipo di Azienda.

Sensibili a questo problema, La invitiamo a partecipare alla

Conferenza - Relazione

Venerdi, 29 gennaio 2010
Dalle ore 15:30 alle ore 18:30

Presso 'Hotel Villa Cappugi - Via Collegigliato 45 - 51100 PISTOIA - Tel. 0573450297

Confermare la partecipazione gratuita telefonando al numero:0573/913951

Relatore incaricato: Mario SILVANO

Perché partecipare:

E una grande opportunitd potersi confrontare con uno dei pitl grandi protagonisti del mondo delle
vendite e con qualificati colleghi per acquisire anche un solo “contributo” utile per la nostra vita
professionale nel contesto di un incontro di formazione che pud essere il primo investimento nella

nostra formazione per il 2010.

Relatore: Mario SILVANO

Mario Silvano occupa un posto di rilievo come consulente e formatore nel campo
della vendita e del marketing commerciale. L'efficacia dei suoi insegnamenti &

testimoniata dal numero di aziende che hanno adottato, negli anni, i suoi corsie la §

sua attivita di formatore & riconosciuta in ltalia e all'estero.
Autore di due libri di successo, “Successo nella Vendita” e “Vendita in Azione”, giunti entrambi alla
4° edizione, ogni anno interviene a Conferenze, Convention, Meeting e Congressi in vari paesi
europei. La profonda conoscenza sui temi della vendita testimoniata dai suoi metodi innovativi ed
efficaci, la lunga e significativa carriera, la capacita umana di affascinare e stimolare le platee con

il suo stile piacevole, lo pongono a pieno titolo tra i massimi esperti di vendita in Italia e in Europa.



